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Autor: Licenciado en Administracion Erick Aarén Vazquez Sauza
Contacto: aaron.finanzasyleyes@gmail.com
Afiliacion: Universidad Nacional Autonoma de México || Facultad de Contaduria y Administracion | Facultad de Derecho

Ciudad de México || 10 de septiembre de 2024

La argumentacion es un proceso inherente al pensamiento y la comunicacion humana.
Desde tiempos antiguos, ha jugado un papel esencial en el desarrollo del conocimiento y en
la construccion de consensos en los mas diversos contextos. A través de la argumentacion,
se busca justificar una postura, persuadir a una audiencia o resolver conflictos, basandose
en principios de razonamiento 16gico y retérico. Este analisis tiene como objetivo
profundizar en la naturaleza de la argumentacion, explorando sus fundamentos tedricos, los
tipos de argumentacion existentes y las técnicas mas relevantes que permiten construir un
discurso argumentativo solido y persuasivo.

Definicion y Fundamentacion Teorica

La argumentacion es el proceso mediante el cual se presentan razones o pruebas con el fin
de apoyar o refutar una afirmacion, idea o posicion. Se caracteriza por la interaccion de tres
componentes fundamentales: las premisas, que constituyen las razones o pruebas
presentadas; las inferencias, que vinculan las premisas con una conclusion; y la conclusion
misma, que es la proposicidon que se busca demostrar o justificar. Este proceso de
razonamiento puede adoptar formas variadas segtn los contextos en que se desarrolle,
incluyendo debates académicos, discusiones juridicas, didlogos politicos, y hasta en
conversaciones cotidianas.

Desde una perspectiva historica, la argumentacion ha sido objeto de estudio desde la
Antigua Grecia, donde Aristoteles establecio las bases de la 16gica formal en su obra
"Organon". Sin embargo, la retorica, que es el arte de persuadir mediante el uso del
lenguaje, se remonta incluso mas atras, ya que existia en las tradiciones orales de las
culturas antiguas. A lo largo de los siglos, la argumentacion se ha desarrollado no solo en la
logica formal, sino también en campos como la filosofia, el derecho, la lingiiistica y la
psicologia, lo que ha llevado a un entendimiento mas amplio y complejo de sus
aplicaciones y su estructura.

Tipos de Argumentacion

Existen diversas formas de argumentacion, cada una de las cuales responde a diferentes
propositos, audiencias y contextos. A continuacion, se presentan los principales tipos de
argumentacion, que se distinguen por su estructura y por la naturaleza de las pruebas y
razonamientos utilizados:



1. Argumentacion deductiva: En este tipo de argumentacion, las conclusiones se
derivan de manera necesaria de las premisas. Si las premisas son verdaderas, la
conclusion también lo serd. Un argumento deductivo se considera valido cuando la
relacion entre las premisas y la conclusion es tal que, si las premisas son verdaderas,
no es posible que la conclusion sea falsa. Este tipo de argumentacion es
fundamental en disciplinas como la matematica y la 16gica formal.

2. Argumentacion inductiva: A diferencia de la deduccion, la argumentacion
inductiva no ofrece conclusiones necesarias, sino probables. Las premisas
proporcionan evidencia para la conclusion, pero no garantizan su verdad. Este tipo
de argumentacion es comun en la ciencia empirica, donde las generalizaciones se
basan en la observacion de un conjunto finito de casos. Aunque las conclusiones de
los argumentos inductivos son mas débiles que las de los deductivos, pueden ser
altamente persuasivas si estan respaldadas por suficientes pruebas.

3. Argumentacion abductiva: Este tipo de argumentacion es utilizado para formular
hipdtesis a partir de observaciones. A menudo, se parte de un conjunto de datos o
hechos y se propone la explicacion mas plausible para esos datos. La argumentacion
abductiva es comun en la investigacion cientifica y en el razonamiento cotidiano,
cuando se busca identificar la causa mas probable de un fenémeno dado.

4. Argumentacion analdgica: En la argumentacion por analogia, se compara un caso
conocido con otro menos conocido, argumentando que si dos cosas son semejantes
en ciertos aspectos, entonces lo seran en otros aspectos relevantes. Esta forma de
argumentacion es ampliamente utilizada en el derecho, donde los precedentes
juegan un rol clave, y en la retorica, para establecer conexiones y generar empatia
con la audiencia.

5. Argumentacion causal: En este tipo de argumentacion, se establece una relacion de
causa y efecto entre los eventos o fenomenos. El razonamiento causal es
fundamental en campos como la medicina, la economia y la politica, donde se busca
identificar las causas de los problemas y proponer soluciones basadas en esa
comprension causal.

Técnicas de Argumentacion

Ademas de los tipos de argumentacion, existen diversas técnicas que los oradores y
escritores emplean para fortalecer sus argumentos y persuadir a su audiencia. Estas técnicas
pueden variar en su grado de complejidad y en su uso de recursos retdricos, pero todas ellas
buscan maximizar el impacto persuasivo del discurso.

e El uso de pruebas y evidencias: Una técnica central en cualquier tipo de
argumentacion es la presentacion de pruebas y evidencias que respalden las
premisas. Estas pueden incluir datos empiricos, testimonios de expertos, estudios de
caso o hechos historicos. Las evidencias deben ser relevantes, verificables y
suficientes para sustentar la conclusion.

o La apelacion a la autoridad: Esta técnica consiste en citar a una autoridad
reconocida en el campo como respaldo de un argumento. Aunque puede ser
efectiva, debe utilizarse con cautela, ya que puede llevar a la falacia de apelacion a



la autoridad, donde el argumento se sostiene unicamente en la credibilidad del
experto, sin presentar otras pruebas.

El uso de analogias y ejemplos: Las analogias y los ejemplos permiten ilustrar de
manera concreta un argumento abstracto o complejo. Son especialmente ttiles en la
argumentacion retorica, donde se busca hacer mas accesibles las ideas y conectar
emocionalmente con la audiencia.

La anticipacion de objeciones: Un argumento persuasivo debe prever las posibles
objeciones que podria plantear la audiencia y refutarlas de antemano. Esta técnica
demuestra que el orador o escritor ha considerado diversas perspectivas y esta
preparado para defender su postura frente a criticas.

La construccion de argumentos en cadena: En esta técnica, un argumento se
apoya en una serie de subargumentos interconectados que llevan de manera logica y
progresiva a la conclusion. Cada eslabon en la cadena debe ser solido para que el
argumento general sea convincente.

Falacias Argumentativas

Una parte esencial del analisis de la argumentacion es la identificacion de falacias, que son
errores en el razonamiento que socavan la validez de un argumento. Las falacias pueden ser
formales, cuando violan reglas de inferencia ldgica, o informales, cuando estan basadas en
premisas irrelevantes o en manipulaciones retoricas.

Falacia ad hominem: En esta falacia, se ataca a la persona que presenta el
argumento en lugar de refutar el argumento mismo. Es comun en debates politicos y
discusiones publicas, donde los ataques personales a menudo sustituyen al
razonamiento sélido.

Falacia de generalizacion apresurada: Esta falacia ocurre cuando se saca una
conclusion general a partir de una muestra insuficiente o no representativa de casos.
Es un error comun en la argumentacion inductiva.

Falacia de la pendiente resbaladiza: Esta falacia ocurre cuando se argumenta que
un pequefio paso llevara inevitablemente a una serie de consecuencias catastroficas,
sin pruebas suficientes para demostrar dicha cadena de eventos.

Falacia de apelacién a la emocion: En esta falacia, se busca manipular las
emociones de la audiencia en lugar de presentar razones 16gicas. Aunque la
apelacion a las emociones es una técnica retorica valida en ciertos contextos, su uso
excesivo o en lugar de pruebas racionales puede llevar a un argumento falaz.

Contexto y Evaluacion de la Argumentacion

El contexto en el que se presenta un argumento influye en su efectividad y en la forma en
que se evalua. En las culturas occidentales, la argumentacion formal basada en la logica
deductiva tiene un alto prestigio, mientras que en otras culturas, pueden valorarse mas los
argumentos que apelan a la autoridad o a la tradicion. Asimismo, el contexto social y
politico puede influir en qué tipos de argumentos se consideran aceptables o persuasivos en
un momento dado.



Un argumento se evaliia en funcion de varios criterios: su validez logica, la verdad o
plausibilidad de sus premisas, la relevancia de las premisas para la conclusion y la
suficiencia de las pruebas presentadas. Un argumento que cumple con estos criterios sera
mas persuasivo y resistira mejor las criticas. Ademas, es esencial considerar la ética en la
argumentacion. La manipulacion de hechos, la tergiversacion de las ideas del oponente o el
uso deliberado de falacias pueden danar la integridad del discurso argumentativo.

Conclusion

La argumentacion es una herramienta poderosa en la comunicacion humana, que permite
no solo persuadir a otros, sino también analizar criticamente las ideas y tomar decisiones
informadas. A lo largo de la historia, los teéricos han desarrollado una amplia gama de
técnicas y enfoques para mejorar la calidad de los argumentos. Al entender los diferentes
tipos de argumentacion, las técnicas persuasivas y las falacias méas comunes, podemos
construir discursos mas solidos y efectivos.

El estudio de la argumentacion es esencial para cualquier disciplina que dependa del
razonamiento y la persuasion, desde la filosofia y la ciencia hasta la politica y el derecho.
Como herramienta intelectual, nos permite no solo defender nuestras posiciones, sino
también comprender mejor las de los demas y contribuir de manera mas efectiva a la
discusion publica y al avance del conocimiento.



